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Аннотация. Предметом исследования является сущность экономической культуры как 

категории новой институциональной теории. В статье авторами рассмотрена проблема 

формирования экономической культуры населения на современном этапе развития 

постиндустриального общества. На основе концепции новой институциональной 

экономической теории сформулирована идея постиндустриального подхода к 

трансформации экономических отношений и их влиянии на восприятие концепции 

экономической культуры. Проведена сравнительная классификация трактовок и походов к 

определению экономической культуры. Выделены функции экономической культуры, 

проявляющиеся на разных стадиях процесса общественного воспроизводства.  Сделана 

попытка изучения взаимосвязи экономической культуры и финансовой грамотности 

индивида. Выявлены риски для развития национальной экономики в целом от отсутствия 

институтов, поддерживающих формирование экономической культуры населения в 

условиях цифровизации экономики: снижение долгосрочных сбережений и инвестиций, 

снижение благосостояния населения, подрыв доверия населения к денежно-кредитной и 

финансовой политике государства, высокая закредитованность населения, рост 

банкротств, рост числа жертв финансового мошенничества, отсутствие интереса к 

инструментам финансового рынка. Установлена прямая взаимосвязь между повышением 

экономической культуры населения и ростом адаптивности домохозяйств и 

предпринимателей к вызовам внешней макроэкономической среды. На примере России 

описано институциональное регулирование формирования экономической культуры 
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населения через административные государственные инструменты. Выдвинута гипотеза, 

что институциональная организация механизмов закрепления экономической культуры 

среди населения со стороны государства в перспективе будет способствовать ее 

распространению также через неформальные институты – рутины. Сделан вывод об 

эффективности использования административных инструментов для повышения 

экономической культуры населения и снижения описанных рисков. 

Ключевые слова: институциональная теория, экономическая культура, технологический 

уклад, рациональный индивид, домохозяйство, цифровая экономика. 
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Abstract. The subject of the research is the essence of economic culture as a category of the new 

institutional theory. In the article, the authors consider the problem of the formation of the 

economic culture of the population at the present stage of the development of post-industrial 

society. Based on the concept of the new institutional economic theory, the idea of a post-industrial 

approach to the transformation of economic relations and their impact on the perception of the 

concept of economic culture is formulated. A comparative classification of interpretations and 

approaches to the definition of economic culture is carried out. The functions of economic culture 

that manifest themselves at different stages of the process of social reproduction are highlighted. An 

attempt is made to study the relationship between economic culture and financial literacy of an 

individual. The risks to the development of the national economy as a whole from the lack of 

institutions supporting the formation of the economic culture of the population in the context of the 

digitalization of the economy have been identified: a decrease in long-term savings and 

investments, a decrease in the welfare of the population, undermining public confidence in the 
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monetary and financial policies of the state, high creditworthiness of the population, an increase in 

bankruptcies, an increase in the number of victims of financial fraud, lack of interest in financial 

market instruments. A direct relationship has been established between an increase in the economic 

culture of the population and an increase in the adaptability of households and entrepreneurs to the 

challenges of the external macroeconomic environment. Using the example of Russia, the 

institutional regulation of the formation of the economic culture of the population through 

administrative state instruments is described. It is hypothesized that the institutional organization of 

mechanisms for the consolidation of economic culture among the population by the state in the 

future will also contribute to its dissemination through informal institutions – routines. The 

conclusion is made about the effectiveness of using administrative tools to improve the economic 

culture of the population and reduce the described risks. 
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household, digital economy. 
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Введение. 

Категория «экономическая культура» берет своё начало в неоинституциональной 

экономической теории, в частности Э. Тоффлером в его книге «Третья волна» данная 

категория трактуется автором как новый тип культуры, обусловленный переходом к новому 

типу цивилизации и трансформации экономической системы [8, с. 250]. Так в западной 

литературе Т. Парсонс в своём исследовании «Система современных обществ» 

рассматривает данную категорию не как экономическое определение, а как явление 

социальное в контексте социального действия и социальной системы [6, с. 137].  

Отечественные ученые-исследователи Т. И. Заславская и Р. В. Рывкина обозначают 

экономическую культуру в контексте человеческого поведения [7, с. 9], что находит свое 

отражение в дальнейших исследованиях неоинституциональной экономической школы, в 

частности в теории новой поведенческой экономики лауреата Нобелевской премии по 

экономике за 2017 год, профессора чикагской школы бизнеса Ричарда Талера. В своей 

теории Р. Таллер органично синтезировал в рамках неоиституциональной концепции 

психологию и экономику, исследовав влияние на принятие финансовых решений индивидом 

такие явления как «ограниченная рациональность» и «социальные предпочтения», 

рассматривая их вместе. Стратегия «либертарианского патернализма», разработанная   

нобелевским лауреатом Р. Таллером, направлена на оптимальный выбор индивида, который 

диктуется разумом, а не сиюминутными соблазнами или чувствами. Оптимальный выбор как 

критерий рациональности человеческого поведения может быть рассмотрен нами в 

контексте теории человеческого капитала Г. Беккера, как одного из течений 

неоинституциональной экономической школы, в частности получения образования 

индивидом, накопления знаний, умений, навыков и компетенций, которые могут быть 

сформированы через получения знаний по финансовой грамотности, что влияет на 

формирование, становление и развитие экономической культуры человека и общества в 

целом.   

В свете исторической ретроспективы экономическая культура может быть 

определена  как определенная ступень развития человеческой цивилизации в синтезе 

принятия решений о формировании и целесообразном использовании ограниченных 

ресурсов с целью удовлетворения безграничных общественных потребностей, что впервые 
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было сформулировано в экономической науке основателем нового направления в 

классической школе политической экономии Альфредом Маршаллом в его 

фундаментальном экономическом исследовании «Принципы экономической науки», 

опубликованном в XIX веке. Современный уровень экономической жизни общества 

утверждает экономическую культуру как обмен деятельностью между экономическими 

агентами, что в свою очередь зависит от экономического поведения, берущего свое начало в 

институциональной теории агентских отношений Дугласа Норта.  

Обширность функций экономической культуры может выступать комплексным 

явлением, рассматривающем культуру во всех стадиях производственного процесса – 

производстве, распределении, обмене и потреблении. Экономическая культура 

производственного процесса может включать в себя такие важные составляющие как 

повышения уровня квалификации работников и получение ими новых знаний; 

использование инновационных методов и применение ресурсосберегающих технологий; 

создание комфортных условий труда, основанных на принципах психологии труда и 

эргономики; социальная составляющая трудовых отношений в коллективе [2, c. 43].  

Распределительные отношения в экономической культуре представлены такими 

элементами как организация логистических цепочек товара от продавца к покупателю; 

оптимум размещения ресурсов как объективная закономерность распределительных 

процессов.  

Сфера обмена в экономической культуре может найти отражение в таких явлениях 

как стабильность ценового механизма и организация процессов передачи товара от 

производителя к потребителю через торговые сети и маркетплейсы. Потребление, как 

завершающая стадия производственного процесса, рассматривает возрастание 

потребительских предпочтений к качеству предоставляемых благ и услуг, потребление не 

только материальных, но и духовных благ. 

Методология. 

Л.Н. Пономарев, В.Д. Попов и В.П. Чиканов в 1987 г. опубликовали 

фундаментальное культурологическое исследование «Экономическая культура (сущность, 

направление развития)», в котором они рассматривали экономическую культуру через 

экономические отношения, отражающие экономические явления общественной жизни через 

призму личности, потребностей индивида и экономических целей как единой системной 

концепции [3, с. 88].  

Исследование научных публикаций по проблематике экономической культуры 

позволяет проанализировать определенные методы и подходы к изучению данного явления, 

в контексте неоинституциональной экономической теории и сформулировать определенные 

направления в исследовании, среди которых можно выделить следующие: 

1) Когнитивно-целостный подход (Т.И. Заславская, Р.В. Рывкина, Т.Н. Соколова), 

дает определение экономической культуры как совокупности социальных ценностей и норм 

[6, с. 145], что коррелирует с концепцией неоинституциональной экономической школы и 

теорией агентских отношений Дугласа Норта; 

2) Деятельностный подход (А.А. Авакян, И.В. Войтова, Г.В. Драч, А.Ю. 

Архипова, Л.Н. Пономарев, В.Д. Попов, В.П. Чиканов) рассматривает экономическую 

культуру как деятельность индивида [4; 5; 6; 7], направленная на решение вопросов 

оптимальности и редкости, а также рационального использования ограниченных ресурсов, 

что отражено в неоклассическом направлении экономической мысли в трудах Альфреда 

Маршалла и представителей австрийской школы предельной полезности (Карл Менгер, 

Фридрих Визер,  Уильям Стенли Джевонс, Евгений Бем-Баверк) – теории исследования 

предельных величин (теории маржинализма); 
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3) Институциональный подход (Я.И. Кузьминов), конкретизирует экономическую 

культуру как адаптационный механизм трансформации к условиям существующего 

общества [8, с. 260]; 

4) Культурологический подход (В.А. Морозов и В.В. Радаев) основан на 

определении категории «экономическая культура» как «совокупности традиционных и 

инновационных знаний, социальных и духовных ценностей и норм» [6; 7].  

Все вышеперечисленные подходы к определению понятия экономической культуры 

позволяют в достаточной степени утверждать, что в настоящее время сформулировано и 

определено сущностное содержание изучаемой категории как совокупности 

институциональных параметров в виде нормы и адаптационных условий, мотивов 

человеческой деятельности, неотъемлемой частью которых являются товарно-денежные 

отношения как целостная система. 

Концептуальные положения теории многоукладной экономики (Д.С. Львов, С.Ю. 

Глазьев, В. Аничишкин) применительно к экономической культуре рассматривают 

последнюю как смену экономического развития общества на каждом периоде 

экономического уклада, основными характеристиками которых является производительность 

труда и оплата труда работников, а также уровень организации производства и проведение 

инновационной политики в области распределения ресурсов, принципов человеческого 

поведения при принятии управленческих и экономических решений. 

Первый технологический уклад, приходящийся на исторический период Первой 

промышленной революции, характеризовался замещением ручного труда трудом машинным, 

увеличением производительности труда благодаря появлению мануфактурного 

производства, снижением производственных и логистических затрат, расширением сферы 

товарообмена. Ряд ученых-исследователей, среди которых можно выделить К. Шваба [1, с. 

59], определяют черты экономической культуры общества как условия социально-

экономического развития определенной эпохи, где главенствующая роль определена за 

правилами и принципами поведения при принятии решений о внедрении машинного 

производства и замещении ручного труда, навыками грамотного распоряжения 

ограниченным бюджетом.  

Второй и третий технологические уклады соответствуют концу XIX – началу и 

середине ХХ столетия, в соответствующий период на смену Первой промышленной 

революции приходит Вторая промышленная революция, характерными чертами которой 

является рост производительности труда, расширение межстрановых взаимосвязей и 

повышение мобильности населения [1, с. 55]. Экономическая культура человека эпохи 

Второй промышленной революции воплощена в знаниях, умениях и навыках использования 

продукции транспортного комплекса как составного элемента сферы материального 

производства, в частности машиностроительного кластера автомобильного транспорта и 

самолетостроения. В данном временном промежутке происходит зарождения доверия 

институтам финансовой системы государства, акцентируется внимание домохозяйств на 

грамотном осуществлении потребительских расходов в соответствии с динамикой 

получаемых доходов на основе теории рационального поведения экономических субъектов. 

Четвертый технологический уклад и соответствующая ему Третья промышленная 

революция занимает исторический период со второй половины ХХ столетия до первого 

десятилетия XXI века. Высокие темпы экономического роста и развитие международных 

логистических сетей являются основой для этого экономического уклада. Экономическая 

культура этого периода может быть охарактеризована институтом перемещения 

фактического производства и рабочей силы в страны с низкой оплатой труда 

производственных рабочих, но высоким качеством производимой продукции. Появление и 

становление открытых рынков в данном технологическом укладе соответствует модели 
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открытых экономик, в которых имеет место экономические кризисы как элементы внешнего 

воздействия [. 

Пятый технологический уклад и четвертая промышленная революция занимают 

исторический период с последнего десятилетия ХХ века и начало второго десятилетия XXI 

столетия – здесь происходит становление и развитие потенциала информационной 

экономики и экономики знаний, индивидом приобретаются знания, умения и навыки в 

области хранения, обработки и передачи цифровой информации, что привело к 

трансформации условий и форм организации трудовых отношений, появляется концепция 

удаленной работы (он-лайн занятость), происходит активное развитие финансовых рынков. 

Экономическая культура трансформируется в сторону минимизации финансовых рисков при 

безопасном инвестировании финансовых ресурсов. 

Результаты и обсуждение. 

Современное состояние российского общества, столкнувшегося с вызовами 

коронакризиса экономики, вызванным пандемией новой коронавирусной инфекции COVID-

19 и последовавшей за ней переход на формат он-лайн занятости поставили перед 

современным индивидом новые требования к адаптации сложившимся социальным и 

экономическим явлениям, характерным для постиндустриального общества нового типа 

сформировавшейся институциональной среды, построенной на неоинституциональной 

концепции инфокоммуникационной экономики, берущей свое начало от Д. Бэлла и Дж. 

Гелбрейта. При этом практическая ценность формирования предпочтительного поведения 

домашних хозяйств, нацеленного на рациональное потребление и долгосрочные сбережения 

для экономической системы, остается крайне высокой. 

Институциональное регулирование формирования экономической культуры 

населения опирается на административные государственные инструменты – в частности на 

распоряжение Правительства Российской Федерации от 24.10.2023 № 2958-р «Об 

утверждении Стратегии повышения финансовой грамотности и формирования финансовой 

культуры до 2030 года». Согласно толкованию, приведенному в данном документе, 

финансовая грамотность представляет собой «совокупность знаний, умений и навыков, 

которые необходимы для принятия обоснованных финансовых решений, направленных на 

обеспечение финансового благополучия и управления рисками» [4, c. 159].  

Необходимость развития экономической культуры населения нашей страны 

особенно остро стала ощущаться после экономического кризиса 2008-2009 гг., который по 

мнению ряда ученых-экономистов был вызван причинами и факторами финансовой 

природы, в частности ипотечными ставками на рынке недвижимости в Соединенных Штатах 

Америки и ряде других западных и европейских государств [9]. Именно в этот период 

определенные слои населения нашей страны столкнулись с таким явлением как рост 

задолженностей по кредитам, нехватка средств и отсутствие долгосрочных сбережений, 

которые могли бы сформировать определенную финансовую подушку безопасности на 

некоторый неопределенный промежуток времени [10].  

По данным Национального агентства финансовых исследований в 2018 г. 44% 

россиян испытывали потребность в повышении уровня знаний и навыков в экономической и 

финансовой сфере, при этом возможность получения данных навыков по мнению 

большинства опрошенных следует обеспечивать государству через институциональную 

организацию соответствующего формата самообразования [4, c. 160]. В 2022 г. индекс 

финансовой грамотности россиян составил 12,79 балла, что больше на 5,5% по сравнению с 

исследованиями 2018 г., когда данный индекс составил 12,12 балла). Низкий уровень 

финансовой грамотности населения имеет место среди безработных граждан и сельского 

населения. Наиболее значимыми аспектами недостатка экономической культуры населения 
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являются увеличение жертв от финансового мошенничества, нарушений прав потребителей 

и банкротств.  

Развитие цифровой экономики тесно связано с повышением экономической 

культуры личности. Усложнение финансовой системы, происходящей вместе с 

совершенствованием информационных технологий, приводит к появлению новых 

финансовых продуктов и услуг, что вызывает определенные трудности у многих жителей 

нашей страны, многим тяжело понять и разобраться во всем спектре финансовых 

предложений от банковских и финансовых организаций [11; 15]. Инновационные процессы 

финансовой сферы, к которым можно отнести и цифровизацию, часто воспринимается в 

негативном ключе представителями старшего поколения, которое считает, что она может 

привести к краху финансовой системы государства разбалансировке отечественной 

экономики. 

Можно утверждать, что существует прямое взаимодействие между уровнем жизни 

населения и экономической культуры индивида и всего общества в целом. Экономическая 

культура способствует более качественному развитию человеческого капитала, индивид 

грамотно использует свои ограниченные ресурсы и возможности, сопоставляя их со своими 

потребностями, что говорит о рациональности экономического поведения человека [12; 14]. 

Появление новых продуктов и финансовых услуг несет в себе определенные риски для 

финансово неграмотного человека в виде нерационального распоряжения денежными 

средствами и вложение их в сомнительные финансовые проекты и организации [13]. 

Укрепление доверия со стороны населения финансовым институтам государства 

способствует защита прав граждан со стороны Центрального Банка, что выражено в 

возмещении ущерба в случае списание средств с карты клиента банка или оформление 

кредитов мошенниками. 

Институциональная организация механизмов закрепления экономической культуры 

среди населения со стороны государства в перспективе будет способствовать ее 

распространению также через неформальные институты – рутины. 

Заключение. 

Роль административных методов в создании концептуальных положений 

экономической культуры трудно переоценить в силу её значительности и 

многовариантности. Институт государства, посредством внедрения и изменения 

образовательных стандартов и иных локальных нормативно-правовых актов оказывает 

влияние на формирование экономической культуры личности, вынуждая индивида и социум 

трансформировать формат своего поведения, акцентируя внимание на материальной стороне 

жизни в период экономической нестабильности и внешних вызовов. Одним из ключевых 

факторов будущего экономического развития страны является повышение уровня 

экономической культуры населения. 
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